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Exportforderung ist strategische Aufgabe des BMELV

» Verstarkung der Exportférderung ist im Koalitionsvertrag
verankert

« Traditionelle Markte sind zunehmend gesattigt, Sicherung und
Schaffung von Arbeitsplatzen in Deutschland erfordert
ErschlielRung neuer Markte in Drittlandern!

 Wachsende Weltbevdlkerung und steigende Einkommen in
Boomlandern fuhren zu zusatzlichen Absatzchancen fur die
deutschen Unternehmen
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Exportforderung ist strategische Aufgabe des BMELV (Forts.)

* Wichtigste Voraussetzung ist der faire Zugang zu den Markten

Prioritdre Aufgabe des BMELYV ist daher, Unternehmen bei der
Markterschlie3ung zu unterstitzen, z. B.

» durch Losung von tarifaren, phytosanitaren oder
veterinarrechtlichen Angelegenheiten,

» durch Delegationsreisen und Fachveranstaltungen oder

» durch Auslandsmessebeteiligungen
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Exportférderung ist strategische Aufgabe des BMELV (Forts.)

Exportforderung ist als Kernaufgabe erkannt und umgesetzt worden

Finanzansatz fur BMELV-Exportférderung insgesamt: 7,4 Mio. Euro in 2010
(nach 3,6 Mio. € in 2009)

Schaffung einer Infrastruktur fur Erledigung dieser wichtigen Aufgabe:

» Erneute Ernennung des PSt Dr. Miller zum Exportbeauftragten als politisch
Verantwortlichem,

» Fortfihrung einer abteilungstbergreifenden Projektgruppe zur operativen
Umsetzung, um Schwerpunkte festzulegen und Losungsstrategien zu erarbeiten.

DIHK-Projekt ist Teil der BMELV-Strategie!
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